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Att sälja på distans
Bli en effektivare säljare med de digitala verktygen
 
Det är nya tider nu. Vi reser inte lika mycket, vare sig privat eller i tjänsten. 
De fysiska mötena minskar till förmån för digitala möten, mail och telefon. 
Att sälja på distans har accelererat under Corona-epidemin och digitala 
kundmöten har kommit för att stanna.

Andra faktorer som driver på distansförsäljning är nya säljstrategier, 
miljötänk och de yngre generationernas utvecklade förmåga att 
kommunicera digitalt. Lär dig hur du lyckas ännu bättre med dina 
kundkontakter i den digitala världen.
 

Innehåll
 
•	 Fördelarna och möjligheterna med att sälja på distans.
•	 Utmaningarna i distansförsäljning. Framgångarnas 80/20.
•	 Planering, genomförande och uppföljning av det dagliga säljarbetet.
•	 Vem sitter på andra sidan?
•	 Att skriva säljmail som verkligen säljer och skiljer sig från mängden.
•	 Utnyttja möjligheterna till att bygga förtroende och skapa affärer i 

digitala säljmöten.
•	 Effektiv telefon- och samtalsteknik.
 

Fakta
 
Öppen utbildning 	 (Kan naturligtvis även kundanpassas)

Antal steg		  2 steg + analys Arbeta på distans med  
			   personlig återkoppling

Datum			   torsdag 15 oktober kl 10.00 – 12.00  
			   torsdag 22 oktober kl 10.00 – 12.00

Tid			   2 timmar/steg + 0,5h personlig återkoppling 		
			   analys Arbeta på distans innan utbildningen

Följande ingår	
•	 Personlig analys Arbeta på distans.  

Dina starka sidor och utvecklingssidor med 
personlig återkoppling 

•	 Utbildningsmaterial
•	 Utvecklingskontrakt
•	 Webbenkät – förberedande uppgift
•	 Utvärderande quiz

Utbildningscertifikat	 Efter avslutad utbildning.

Kostnad		  3.600:- exkl moms

Anmälan		  Senast 30 september till info@pareto8020.se

Mål
•	 Effektivare  

kommunikation
•	 Fler affärer
•	 Ökat förtroende

Fler Utbildningar

Säljutbildning
 Att sälja på distans
 Innesäljare
 Utesäljare
 Butikssäljare
 Affärsförhandling
 Värdebaserad försäljning
 Frågemetodik säljare

Ledarskapsutbildning
 Ledarskap efter Corona
 Walk´n talk
 Ny som chef
 80/20 Ledarskap
 Företagsledare
 Att leda utan att vara chef


